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ARMANEXT, Gesvalt y PwC lanzan una guía para ayudar a las Pymes a salir a Bolsa 
· Cotizar nunca ha sido tan accesible: La “Guía práctica para la incorporación de pymes en los mercados alternativos” es un documento clave para que las pequeñas y medianas empresas aprovechen los nuevos mercados de valores cada vez más especializados, ahora más accesibles, económicos y con menos barreras regulatorias.
· Especial relevancia ante la nueva realidad europea: En un momento en que las autoridades europeas apuestan por mercados más ágiles y líquidos, esta guía es una herramienta esencial para que las pequeñas y medianas empresas crezcan, atraigan inversión y compitan en un entorno global cada vez más dinámico y competitivo.
Madrid, 28 de enero de 2024 – Salir a Bolsa ya no es solo cosa de grandes empresas. Las pymes ahora cuentan con más ventajas que nunca para cotizar en mercados de valores especializados: son más accesibles, menos costosos y con menores barreras regulatorias. Esta nueva realidad abre la puerta para que las pequeñas y medianas empresas impulsen su crecimiento, capten inversión y puedan posicionarse como líderes en sus respectivos sectores, a nivel nacional e internacional.
Con este propósito, Gesvalt, líder en consultoría y valoración; ARMANEXT, especialista en asesorar a pymes en su incorporación a los mercados de valores; y PwC España, han colaborado en la creación de la “Guía práctica para la incorporación de pymes en los mercados alternativos”. Esta publicación es la primera en ofrecer un análisis exhaustivo y recomendaciones prácticas diseñadas para acompañar a las pequeñas y medianas empresas en su proceso de acceso a los mercados de valores especializados en pymes en expansión.
Una guía en un momento clave para las pymes europeas
La publicación de esta guía llega en un momento clave, en el que las autoridades europeas han reafirmado su compromiso de simplificar y hacer más atractivo el acceso de las empresas a los mercados de capitales de la Unión Europea (UE), especialmente para las pequeñas empresas. Este esfuerzo forma parte de una estrategia más amplia para desarrollar mercados más ágiles, líquidos y accesibles, con el objetivo de ofrecer a las pequeñas y medianas empresas herramientas efectivas para crecer y competir en un entorno global.
En este contexto, la guía busca ofrecer un recurso práctico que facilite la transición de las pymes hacia estos mercados, fomentando su capacidad para aprovechar las oportunidades de financiación y expansión que estos ofrecen.
Un enfoque integral para pymes que buscan cotizar
La guía aborda de manera práctica todos los aspectos clave que una pyme debe considerar para salir a Bolsa:
· Preparación financiera y legal: requisitos esenciales para una transición ordenada y sin fisuras.
· Adaptación a estándares de transparencia y gobernanza corporativa: indispensables para atraer y fidelizar inversores.
· Construcción de un relato corporativo sólido y coherente: clave para fortalecer la confianza y potenciar las relaciones con inversores.
El objetivo es proporcionar a las empresas las herramientas necesarias para decidir si cotizar en un mercado especializado es el camino adecuado para alcanzar sus objetivos de crecimiento y, de ser así, orientarlas sobre los procesos y mercados más adecuados para maximizar sus beneficios.
Beneficios estratégicos de salir a Bolsa
La guía también destaca las ventajas estratégicas que conlleva este proceso:
· Diversificación de fuentes de financiación: acceso a nuevos inversores.
· Mayor visibilidad y credibilidad: fortaleciendo su posición competitiva.
· Impulso al crecimiento sostenible: consolidando su capacidad para afrontar futuros retos.
· Crecimiento vía adquisiciones: usando acciones como moneda de cambio en adquisiciones.
· Oportunidades de profesionalización: mejora en la estructura de gobierno corporativo.
· Fortalecimiento de la marca: atracción de clientes, socios estratégicos y talento.
Un recurso para el futuro empresarial
“Salir a Bolsa no es solo una oportunidad financiera, sino también una herramienta estratégica que puede transformar la forma en que las pymes afrontan los desafíos del mercado”, destacan los responsables de Gesvalt, ARMANEXT y PwC.
Con esta iniciativa, las tres organizaciones buscan sensibilizar a los líderes empresariales sobre el valor añadido que aporta cotizar en mercados especializados, al tiempo que ofrecen un recurso práctico para que las empresas puedan tomar decisiones informadas y estratégicas.
Acerca de Gesvalt
Gesvalt es una compañía de referencia en el sector de la consultoría, valoración y actuaciones técnicas. Su experiencia de más de 30 años, un equipo de profesionales altamente cualificados y el firme compromiso por ofrecer un servicio de máxima calidad, son las claves para convertirse en socios estratégicos de las principales compañías privadas y entidades públicas. 
Cuenta con gran implantación de oficinas en España, Portugal y Colombia. Además, la firma forma parte del grupo internacional Valuation Research Group (VRG) que le permite operar en más de 60 países del mundo, y de PRAXI Valuations, la red especializada en la valoración de activos inmobiliarios, industriales y empresariales, con una sólida cobertura en toda Europa.
Acerca de ARMANEXT
ARMANEXT es Asesor Registrado en todos los mercados de valores operativos en España: BME Growth, BME Scaleup, Euronext Access, Euronext Growth y Portfolio Stock Exchange. La firma se especializa en la preparación y asesoramiento para la incorporación de PYMEs, ScaleUps, Mid-Cap y SOCIMI. Con un enfoque en criterios ESG, ARMANEXT contribuye a la valoración sostenible de las empresas en los documentos de incorporación al mercado.
En sus 16 años de trayectoria, ha liderado la incorporación a los mercados alternativos de más de 60 compañías y ofrece servicios de Financiación, Operaciones Corporativas, Gobierno Corporativo y Relación con Inversores consolidándose como un referente para empresas españolas y latinoamericanas que buscan crecer a través de los mercados de capitales.
Acerca de PwC
El propósito de PwC es generar confianza en la sociedad y resolver problemas importantes. Somos una red de firmas presente en 149 países con más de 370.000 profesionales comprometidos en ofrecer servicios de calidad en auditoría, asesoramiento fiscal y legal, consultoría y transacciones. Cuéntanos qué te preocupa y descubre cómo podemos ayudarte en www.pwc.es. PwC se refiere (en conjunto o por separado) a la red de firmas que integran PwC, cada una de las cuales se constituye con una entidad legal independiente. Por favor, visite www.pwc.co/structure para más información. 	
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